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Herramientas de COMERCIALIZACION
v VENTA PARA BODEGAS

El consumo mundial de vino ha descendido en los ultimos afios. Los vinos de nuestro pais, por
calidad, por diversidad, por denominaciones de origen y, en suma, por prestigio, deberian estar
mejor posicionados en el mercado global. Dentro de nuestras fronteras, la comercializacion de
vino también ha bajado y aun no hemos logrado alcanzar niveles anteriores a 2020.

Durante los ultimos 2 afios, la acusada inflacion que afecta a la mayoria de los paises consumido-
res de vino ha mermado la capacidad de gasto de sus habitantes, reduciendo atin mas el consu-
mo. Ademads, la gran fragmentacion y la enorme competencia en todos los canales de venta
hacen que las bodegas espariolas tengan todavia mayores dificultades para diferenciarse de sus
competidores.

Enlineas generales, las bodegas se encuentran con numerosas barreras cuando intentan vender
sus productos a precios que permitan mantener e incrementar su valor en el tiempo.

En este contexto, el aumento de la comercializacion y la profesionalizacion/especializacion de
esta tarea es una de las necesidades mas importantes de las bodegas en este momento. Por ello,
la asociacidon que representa a las denominaciones de origen de vino (CECRV), en colaboracion
con el Master of Wine Alvaro Ribalta, quieren poner su granito de uva para ayudar a satisfacer
esta necesidad. Y lo hacen con la organizacién de un seminario de 4 horas de duracién sobre
herramientas de marketing y de venta para bodegas.

El objetivo de este seminario es que las bodegas y las denominaciones de origen estén mejor
equipadas para afrontar los desafios a los que se enfrentan a diario los operadores, aportando
herramientas y formacién especifica para salir al mercado, tanto nacional como de exporta-
cion, lo que les dotara de una mayor confianza para alcanzar las metas y objetivos que a nivel
comercial se propongan.

Ademas, esta accién contribuird también a la inteligencia colectiva que las denominaciones de
origen de vino pueden proporcionar a sus bodegas adscritas en materia de marketing y de
comercializacion.

Fecha, lugar y horario:

7 de MAayo
10:00h - 14:30h

Auditorio de Espacio Ronda (Ronda de Segovia, 50), Madrid.

Formato e inscripcion:

El formato sera hibrido (presencial y online).

El seminario es gratuito y esta destinado a bodegas y
denominaciones de origen.

Imprescindible inscripcion previa.
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https://forms.office.com/e/0TVWHNP1pm
https://vinosdo.wine/
https://twitter.com/MoVinoDO
https://www.instagram.com/MovimientoVinoDO/
https://www.linkedin.com/company/cecrv/
https://www.facebook.com/Movimiento-Vino-DO-1702352896662270/timeline/?ref=hl
https://www.youtube.com/channel/UCkvLkft9tOg8SnCQShEbtWA?guided_help_flow=3
https://www.google.com/maps/d/u/0/viewer?mid=1UHMLUcwKwRPlqStbcJwPBIzi9Sk&hl=en_US&ll=40.40718400032761%2C-3.7115235&z=19

PROGRAMA

+10:00 h. Apertura: Conferencia Espafiola de Consejos Reguladores Vitivinicolas (CECRV)

+10:05 h Herramientas de marketing para bodegas:
- Comunicacion y Contenido
- Decisiones Estratégicas
- Arquitectura de Gama
- Precios

- Promocién

+12:00 h Turno de preguntas.

-12:15 h Pausa-café.

+12:30 h Herramientas de venta para bodegas:
Estrategias a seguir en mercado nacional y en exportacion.

+13:45 h Turno de preguntas.

-14:00 h Entrega del reconocimiento de CECRV a Lacrima Terrae.

Con motivo del Dia Vino D.0. 2024, para cerrar este seminario CECRV otorgard un reconocimiento
a Lacrima Terrae por su labor para acercar el mundo del vino a la gente y particularmente a
nuevos perfiles de consumidores desde una dptica singular y con el disfrute y la sencillez como
ejes. Recogen el premio Alba y Sofia Atienza, las fundadoras de este proyecto.

Ponente

Alvaro Ribalta MW es uno de los cinco esparioles
que ostentan el titulo de Master of Wine, el
mayor reconocimiento en el sector del vino, y el
tnico de ellos que se dedica a la comercializa-
cion. Cuenta con 18 arios de experiencia, 15 de
ellos trabajando en Reino Unido. Actualmente,
ademds de dedicarse a la formacion, a la comu-
nicaciony a la divulgacion de la cultura del vino,
tiene su propia importadora, distribuidora y
tienda online en Espafia, bajo el nombre de
Massal Selection, con la que contintia acumu-
lando experiencia en la compra, venta y promo-
cion del vino en diferentes canales de venta.
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